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SILABO

DEL LABORATORIO AL MERCADO: ESTRATEGIAS PARA LA COMERCIALIZACION DE

ACTIVOS DE PROPIEDAD INTELECTUAL

I. DATOS GENERALES
1.1. Curso Del laboratorio al mercado: estrategias de
comercializacién de activos de propiedad intelectual
1.2. Modalidad Virtual asincrénico
1.3. NUmero de horas lectivas 12 horas académicas
Il. SUMILLA

Este curso autoformativo esta disefiado para brindar a los participantes una comprension

clara, practica y estratégica sobre como transformar resultados de investigacion,
desarrollo e innovacion (I+D+i) en productos y servicios con valor comercial, mediante el
uso adecuado de la propiedad intelectual.

A lo largo de cuatro lecciones, se exploran los conceptos clave de la comercializacion de
activos de propiedad intelectual, las rutas y mecanismos disponibles, el proceso de

transferencia tecnoldgica, y la evaluacion integral necesaria para preparar tecnologias
para el mercado. El curso combina contenidos técnicos con actividades interactivas,
casos practicos y autoevaluaciones que permiten un aprendizaje significativo.

lil. OBJETIVO GENERAL
Fortalecer las capacidades de los participantes para identificar, evaluar y aplicar
estrategias de comercializacion de activos de propiedad intelectual, mediante el analisis

de modalidades, mecanismos y procesos de transferencia tecnolégica, con el fin de

generar valor econémico y social a partir de resultados de investigacion, desarrollo e

innovacion (I+D+i).

IV. OBJETIVOS ESPECIFICOS

4.1.

4.2.

4.3.

4.4,

4.5.

Reconocer los elementos de propiedad intelectual presentes en productos y
servicios, y comprender su rol en el posicionamiento y éxito comercial.

Identificar las principales modalidades de comercializacién de activos de
propiedad intelectual, como el licenciamiento comercial, la venta de serviciosy la
cesion de derechos.

Comprender el proceso de transferencia tecnoldgica y su relacion con la
comercializacion, diferenciando entre acuerdos cony sin fines econémicos.
Conocer los criterios de evaluacion técnica, legal, financiera y de mercado para
determinar la viabilidad de comercializar una tecnologia protegida.

Identificar la modalidad de comercializacion mas adecuada segun el tipo de

activo, el contexto institucionaly las oportunidades del mercado.

V. METODOLOGIA
El curso se desarrolla bajo una modalidad autoinstructiva, permitiendo que los

participantes avancen de forma auténoma y a su propio ritmo. Cada leccién combina
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contenidos técnicos con actividades interactivas, casos practicos y simulaciones que
facilitan la comprension y aplicacion de conceptos clave sobre comercializacion de
propiedad intelectual.

La metodologia se centra en el aprendizaje progresivo, partiendo del reconocimiento de
elementos de propiedad intelectual hasta la evaluacion integral de tecnologias para su
comercializacion. El enfoque ludico y practico del curso garantiza una experiencia
formativa atractiva, Util y de alto valor publico.

VI. PROGRAMACION

Leccién 1: Contexto y escenarios

Logro de aprendizaje: Reconoce los elementos de propiedad intelectual presentes en productosy
servicios cotidianos, comprendiendo su rol en el posicionamiento comercialy en la generacion de
valor econdmico.

Temas Contenidos Tiempo
Tema 1: Contexto de la comercializacién de activos de propiedad

intelectual 3 horas
Tema o- Escenarios de comercializacion de activos de propiedad académicas

intelectual

Leccién 2: Rutasy mecanismos

Logro de aprendizaje: Identifica las principales rutas y mecanismos de comercializacion de activos
de propiedad intelectual, diferenciando entre licenciamiento, cesién de derechos vy
comercializacion directa, segun el tipo de tecnologia y el contexto institucional.

Sesioén Contenidos Tiempo
Tema 1: Rutas para activar escenarios de comercializacion de activos de
propiedad intelectual basados en patentes 3 horas
Terma 2- Mecanismos para la comercializacion de activos de propiedad académicas
intelectual
Tema 3: Estrategias para activar rutas de comercializacion de activos de
propiedad intelectual basados en patentes

Leccién 3: Transferencia tecnolégica y comercializacion

Logro de aprendizaje: Comprende el proceso de transferencia tecnoldgicay su relacion con la
comercializacioén, distinguiendo entre acuerdos cony sin fines econdmicos, y valorando el rol de
la universidad como generadora de propiedad intelectual.

Sesién Contenidos Tiempo
Tema 1: Escenarios de transferencia  tecnoldgica para la

comercializacion de activos de propiedad intelectual 3 horas
Tema 2: Licenciamiento no comercial de tecnologias académicas
Tema 3: Licenciamiento comercial de tecnologias

Leccién 4: Alistamiento para la comercializacion

Logro de aprendizaje: Aplica criterios de evaluacion técnica, legal, financieray de mercado para
determinar la viabilidad de comercializar una tecnologia protegida, seleccionando la modalidad
mas adecuada segun los objetivos institucionales y las oportunidades del entorno.
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Vil. EVALUACION
El sistema de evaluacion estd disefiado para reforzar el aprendizaje auténomo y
evidenciar la comprension de los contenidos abordados en cada leccion. Al finalizar
cada una de las cuatro lecciones, el participante debera completar un cuestionario de
autoevaluacion.

Estas evaluaciones permiten al participante:
= Aplicar los conceptos clave revisados en la leccion.

= |dentificar fortalezas y oportunidades de mejora en su proceso de aprendizaje.
= Consolidar conocimientos mediante el analisis de casos practicos.

7.1.Diseno de evaluacion: cada leccién incluye un cuestionario en linea que permite al
participante verificar su comprension de los contenidos.

Productos académicos Cadigo Instrumento de evaluacién
Evaluacidon en linea 1 EL1 Cuestionario
Evaluacion en linea 2 EL2 Cuestionario
Evaluacion en linea 3 EL3 Cuestionario
Evaluacion en linea 4 EL4 Cuestionario
7.2. Promedio
Nota final (NF)
NF=(EL1+EL2+EL3+EL4)
4

7.3. Requisitos de aprobacién: la calificacion final se expresara en escala vigesimal,
siendo 11 la nota minima aprobatoria.

VIIl. MEDIOSY MATERIALES
Para el desarrollo del curso se utilizaran diversos recursos didacticos que facilitan el
aprendizaje autbnomo. Entre los principales medios y materiales se incluyen:

= Recursos interactivos: disponibles en la plataforma virtual, disefiados para reforzar la
comprension de los temas tratados.

= Fasciculos: documentos que consolidan la informacién de cada leccion.

= Lecturas complementarias: materiales adicionales que permiten ampliar la
perspectiva sobre los temas tratados y fomentar el analisis critico.

Todos los materiales estaran disponibles en la plataforma virtual del curso y estaran
organizados de acuerdo con la programacion de cada unidad.
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